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Introduccion

A No tengo vocacion de martir.
A Por lo tanto:

i~ El que quiera oir, que oiga.
I Nada es obligatorio. Cada

guien sabe lo que hace con
Su negocio.

I~ Mercadotecnia y magia no
son sindnimo.

I Ya ofreces un buen producto
0 servicio.

I Ninguna herramienta tiene
garantia.
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Agenda

1. Un juego de numeros.

2. Negocios
Tradicionales.

3. De Vuelta a los
NUumeros..

4. 17 Tips de Marketing.
5. ldeas finales.
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1. UN JUEGO DE NUMEROS
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Un Juego de Numeros

A Esta platica estéa llena de numeros:

1 Garantia.

3 Requisitos indispensables para hacer crecer
tu negocio.

3 Caminos para tener mas dinero en el
negocio.

4 Actividades clave para el éxito de tu
negocio.

13 Técnicas Concretas Para gue tu Negocio
Crezca Més.
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1 Garantia

AAl final de esta plética te llevaras al
menos una Iidea concreta, util vy
practica de accion, gue te ayudara
a desarrollar una estrategia
confiable de crecimiento que le dé
mayor impulso a tu negocio.
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2. NEGOCIOS TRADICIONALES
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Negocio Tradicional
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cComo
cambiar

este
DESASTRE?
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3. DE VUELTA A LOS NUMEROS

D R TP i 5 i



1 Cambio: 2 Definiciones

A ;Cudl es tu
definicion de
EMPRESARIA?

A ;Cuél es tu
definicion de
VENDEDOR?
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3 Requisitos

1. Define tu tipo de
negocio.

2. ldentifica el VTC
de tu clientela.

3. Establece
cuanto puedes
pagar por
adquirir un
cliente.
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3 Caminos Para Tener Mas Dinero 3\ \G

Para tener mas dinero
en el negocio:

1. Incrementar los
Ingresos.

2. Reducir los gastos.

3. Vender activos
excedentes.
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4 Actividades Clave

1. Aumentar el numero
de clientes.

2. Aumentar el
promedio de compra.

3. Aumentar la
frecuencia de
compra.

4. Aumentar la
permanencia de los
clientes.
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Tres Actividades en Accidon

No. de Promedio Frecuencia Porcentaje

Clientes Compra Compra de
Por Evento Mensual Incremento

100 30 3 24,000
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Tres Actividades en Accion

No. de Promedio Frecuencia Porcentaje

Clientes Compra Compra de
Por Evento Mensual Incremento

100 30 3 24,000

120 28,800 20%
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Tres Actividades en Accl

No. de Promedio Frecuencia Porcentaje

Clientes Compra Compra de
Por Evento Mensual Incremento

100 30 3 24,000
120 28,800 20%
120 96 34,560 44%

Marketing Practico: : | - -, Que-Hace

anaiMASa) 5 :) tuNegogio: |-



Tres Actividades en Accion

No. de Promedio Frecuencia Total Porcentaje
Clientes Compra Compra o[
Por Evento Mensual Incremento

100 30 3 24,000

120 28,800 20%
120 96 34,560 44%
120 96 3.6 41,472 72.8%
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Sistema de Marketing

Nicho de
Mercado Ofertas
p Son el
\L Interesados J motor del

sistema

Filtros Multiples ]
ODO()

Clientes
Adquiridos

o‘o

Prospectos\ LSegUlmlentO \ /
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PRODUCT
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